个人简历表

	姓 名
	李明勇
	性 别
	男
	民　　族
	汉
	

	身 高
	170cm
	体 重
	65kg
	政治面貌
	
	

	出生年月
	1975.12.09
	贯 籍
	江西吉水
	毕业时间
	1999.7
	

	学 历
	大专
	学 制
	函授
	专 业
	市场营销
	

	毕业学校
	江西广播电视大学

	联系地址
	江西省吉安市吉州区吉州大道58号
	
	

	联系电话
	
	手 机
	13207967777
	Q Q
	

	学习及实践经历

	时　间
	地区、学校或单位
	专业

	2001年02月-2015年11月
	 旺旺集团南昌分公司
	组长，专员，主任，所长

	2015年12月-2019年02月
	湖南三和食品有限公司
	闽赣区域经理

	2019年03月-2019年07月
	辽宁海城市广盛食品有限公司
	湘赣区域经理

	2019年08月合伙至今散伙  
	
	

	自我介绍
	本人于2001年02月份加入旺旺集团南昌分公司米果事业部，负责米果产品在吉安和赣州地区的销售，客户管理和追踪打款。2004年11月份调入休三事业部，担任休三事业部专员，负责旺仔小馒头在全省的销售和客户的管理。主要工作：1.客户的管理和市场的维护；2.产品库存的管理；3.空白市场的开发。2008年8月分由于公司实施合旺工程，被公司调回南昌，担任吉安的销售主任。主要职责：1.负责旺仔牛奶在吉安的销售；2.客户的管理和库存管理；3.追踪打款，完成公司下达的目标；4.了解客户的销售状况和竟品的调研工作以及新品的推广。工作业绩：1.稳定原有的客户，了解其销售动向；2.空白市场开发工作的进度；3.A类商场的进场工作，产品的退换货处理；4.市场的开发和渠道的维护；5.销售渠道的了解及跟踪工作，全面了解市场动向。更进一步的实战工作，由于业绩突出，被公司提拔为营业所所长。 
2015年12月—2019年02月，2019年03月至2019年07月 服务于湖南三和食品有限公司和海城市广盛食品有限公司：负责闽赣湘市场客户的开发及现有市场客户的维护；2：制定年度销售任务，分解各区域月度销售任务；3：促销活动方案的策划以及安排和执行；4：新产品的推广；5：协助客户开发分销网络，为客户制定合理的分销价格；6：完成公司制定的各项销售指标，积极开拓市场网络；7： 根据当地市场的销售情况，主动提出促销申请并监督执行； 8：对客户的销售人员进行不定期的培训，为客户培养一支作风过硬、技术过硬、有战斗力的销售队伍，密切配合客户做好市场的深度分销、产品陈列及终端销售的管

理工作，有计划地扩大总部的销售网络，提高市场的铺货率及占有率。
5.2019年08月和朋友合伙开食品批发部，由于个人原因，今年2月份和朋友终止合作关系，另谋出路。

	教育经历和培训
	1995 /9--1999 /7江西广播电视大学市场营销大专市场销售培训经历 2005 /12--2005 /12： 休三事业部破冰计划的销售要点2005/12 -- 2005/12：旺旺集团 
培训课程：破冰计划的销售要点 
培训地点：旺旺集团上海总部 
培训描述：2005年12月份由于公司的制度和销售的一次大改革，公司开展了破冰计划，被派往上海总部参加培训，学习破冰计划的销售要点，通过此次培训和考试通过后，被公司协理升为高级事务员，事业部专员，负责客户管理，库存管理以及追踪打款和竟品的调研工作。


-

