		
	  单据编号:FL0053201501972  
  单据类型：终端特批申请(FL0053)  

	终端特批申请 


	申请部门:1361-来一口公司/销售部/外部市场/华南大区/桂南/河池/南客/谢建媚  
	申请人：谢建媚                         申请日期：2016-06-03
	 




	  主       题
	田东新润发进场费用申请 

	  详细说明
	（田东新润发）该超市在田东县镇销量第一，是客户区域的重点终端， 由于前期合同费过高,入场费单店14000元，年节费3000元，系统档案费1000元/年，陈列费2800元/月，客户主要经营来一口公司果冻及来一口食品主要产品系列。根据客户产品明细进场按比例支持客户终端进场费用5000元。陈列费：1100元/月*10个月=11000元。来一口产品陈列占比：72个托。合计支持：16000元。望领导支持。 

	  关  键  字
	

	  客        户 
	1070040-田东朱从容(1000-来一口销售组织/250-华南/1050-广西区/1071-桂南小组) 

	  终端类型 
	KA或5个连锁店以上 
	  费用类别 
	进场费（条码费用、进场费） 

	  客户签订的年任务 
	800000 
	  客户签订合同费用 
	AB:8% 

	  超市名称及面积 
	2500 
	  类别 
	果冻 

	  超市预估月销量 
	15000 
	  陈列费 
	11000.0 

	  进场费 
	5000.0 
	  人员支持费 
	0.0 

	  支持费用合计 
	16000.0 
	  是否付款 
	账返 

	  预估费用率 
	2% 
	  支持活动开始日期 
	2016-06-01 

	  支持活动截止日期 
	2017-03-31 
	  核报截止日期 
	

	附件:
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	审批记录:
2016-06-03 08:42:49 蓝义鹏：不同意
2016-06-03 11:16:02 蓝义鹏：同意支持，1、凭资料先核报进场费。2、陈列费按月度任务达成90%才可兑现，可年度平衡。
2016-06-03 15:09:50 张云芝：1、客户本年度果冻签订目标为80万，休闲食品签订目标25万； 2、月返：AB类8%，果冻类实际销售回款70%方可享受此市场费用， 2、年返：果冻类实际销售回款2%,休闲食品类实际销售回款0%,超额奖励1%； 3、客户去年完成销量66.67万，月均销量为5.56万，客户截止目前今年完成销量10.18万，费用率1.97 %，其中费用占比较高的为促销费用，占比1.3%；
2016-06-03 15:18:30 翟仕华：不同意，请注明陈列多少格子
2016-06-03 17:59:48 蓝义鹏：同意支持，1、凭资料先核报进场费。2、陈列费按月度任务达成90%才可兑现，可年度平衡。
2016-06-04 10:05:14 张云芝：1、客户本年度果冻签订目标为80万，休闲食品签订目标25万； 2、月返：AB类8%，果冻类实际销售回款70%方可享受此市场费用， 3、年返：果冻类实际销售回款2%,休闲食品类实际销售回款0%,超额奖励1%； 4、客户去年完成销量66.67万，月均销量为5.56万，客户截止目前今年完成销量10.18万，费用率1.97 %，其中费用占比较高的为促销费用，占比1.3%
2016-06-06 08:00:43 翟仕华：同意，按照核销制度核销


填单:谢建媚                                       填单时间:2016-06-03 
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